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1.ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА  ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

1.1. Область применения программы 

Программа учебной дисциплины ОГСЭ.07 Основы предпринимательской деятельности 

«Расширяем горизонты. profilUM» является вариативной частью основной профессиональной 

образовательной программы в соответствии с ФГОС СПО по специальности 31.02.02 

Акушерское дело. 

                   

1.2. Цели и  планируемые результаты  освоения дисциплины: 

Код ОК, ПК        Умения           Знания 

ОК 2-6, РК1.1.,  

ЦК 01-05 

-формировать инновационные 

бизнес–идеи на основе 

приоритетов развития 

Тюменской области; 

-ставить цели в соответствии с 

бизнес – идеями, решать 

организационные вопросы 

создания бизнеса; 

-формировать пакет документов 

для регистрации субъектов 

малого предпринимательства; 

-готовить документы для 

лицензирования деятельности 

(в случае необходимости); 

-формировать пакет документов 

для получения государственной 

поддержки малого бизнеса; 

- проводить отбор, подбор и 

оценку персонала, оформлять 

трудовые отношения; 

-анализировать рыночные 

потребности и спрос на новые 

товары и услуги; 

-обосновывать ценовую 

политику; 

-выбирать способ продвижения 

товаров и услуг на рынок; 

-формировать стратегию 

конкурентоспособности; 

-разрабатывать и реализовывать 

предпринимательские бизнес – 

идеи; 

-составлять бизнес-план на 

основе современных 

программных технологий 

-понятие, функции и виды 

предпринимательства; 

- особенности 

предпринимательской 

деятельности в Тюменской 

области; 

-порядок разработки и 

реализации 

предпринимательских идей 

(бизнес – идей);  

-приоритеты развития 

Тюменской области как 

источника формирования 

инновационных бизнес-идей; 

-порядок постановки целей 

бизнеса и организационные 

вопросы его создания; 

-правовой статус 

предпринимателя,  

-организационно-правовые 

формы юридического лица и 

этапы процесса его образования;  

-правовые формы организации 

частного, коллективного и 

совместного 

предпринимательства; 

-порядок лицензирования 

отдельных видов деятельности; 

-деятельность контрольно-

надзорных органов, их права и 

обязанности;  

-формы государственной 

поддержки малого бизнеса; 

-систему нормативного 

регулирования бухгалтерского 

учета на предприятиях малого 

бизнеса и особенности его 

ведения; 

-системы налогообложения, 

применяемые субъектами малого 

и среднего бизнеса, порядок 

исчисления уплачиваемых 
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налогов; 

- правовые формы организации 

частного, коллективного и 

совместного 

предпринимательства; 

-методы анализа рыночных 

потребностей и спроса на новые 

товары и услуги, выявления 

потребителей и их основных 

потребностей; 

-ценовую политику в 

предпринимательстве; 

-способы продвижения на рынок 

товаров и услуг; 

-сущность и назначение бизнес-

плана, требования к его 

структуре и содержанию; 

-методики составления бизнес-

плана и оценки его 

эффективности. 

 

2. СТРУКТУРА И ПРИМЕРНОЕ СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

2.1. Объем учебной дисциплины и виды учебной работы 

 

Вид учебной работы Объем часов 

Максимальная учебная нагрузка (всего) 54 

Объем работы обучающихся во взаимодействии с преподавателями 52 

в том числе:  

теоретическое обучение 36 

лабораторные работы (если предусмотрено) не предусмотрено 

практические занятия (если предусмотрено) 10 

курсовая работа (проект) (если предусмотрено) не предусмотрено 

Самостоятельная работа обучающегося (всего) 26 

Итоговая аттестация в форме зачета 
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2.2. Тематический план и содержание элективного курса      

Наименование разделов и тем Содержание учебного материала,  практические работы, 

самостоятельная работа обучающихся 

Объем 

часов 

Коды компетенций, 

формированию 

которых 

способствует 

элемент 

программы 

1 2 3 4 

Раздел 1 Основы предпринимательской деятельности   

Тема 1.1 Предпринимательство в 

российской экономике. 

Содержание учебного материала 

1. Место предпринимательства в российской экономике.  

2. Российская национальная модель предпринимательства. 

3. Предпринимательство как профессия.  

4. Профессиональные функции и личные качества предпринимателя. 

2  

Самостоятельная работа обучающихся 

Письменно кратко ответить на следующие вопросы:  

1. Каковы основные направления совершенствования современной 

системы российского предпринимательства? 

2. Какими основными качествами, на ваш взгляд, должен обладать 

современный предприниматель? 

3. Какие личностные качества указанных предпринимателей, на ваш 

взгляд, обеспечили им успешность их бизнеса? Какова их мотивация к 

созданию собственного дела? 

- Олег Тиньков основатель и председатель Совета директоров 

«Тинькофф Банка». 

- Андрей Коркунов основатель шоколадной фабрики «А. Коркунов» 

- Татьяна Бакальчук основатель интернет-магазина «Wildberries» 

4 

Тема 1.2. 

Управление собственным бизнесом. 

Содержание учебного материала 

1. Бизнес-процессы и бизнес-коммуникации в современном 

предпринимательстве. 

2. Бизнес-моделирование. 

3. Бизнес-управление. 

4. Виды предпринимательства в российской экономике (отраслевое, 

диверсифицированное, социальное, цифровое, технологическое) 

2  
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5. Инвестиционный бизнес. Цифровой бизнес. 

Практические занятия 

1. Изучите представленный кейс о компании Avon Products — 

косметическая компания, работающая по принципу прямых продаж. 

И ответьте на следующие вопросы: 

1. Какие инструменты коммуникации с потребителями были 

использованы компанией Avon? Почему?  

2. В чем состоят преимущества прямых продаж продукции?  

3. В чем состоит особенность бизнеса компании Avon с точки зрения 

коммуникаций с потребителями?  

4. Почему компанией Avon была избрана именно такая модель ведения 

бизнеса? 

4 

Тема 1.3. 

Информационно-коммуникационные  

технологии как источник  

инноваций в бизнесе. 

Содержание учебного материала 

1. Приоритеты и цели государственной научно-технологической 

политики. 

2. Тренды научно-технического развития в предпринимательстве. 

3. Особенности предпринимательской деятельности в ИКТ, тренды 

развития отрасли. 

2  

Самостоятельная работа обучающихся 

Напишите эссе (2-4 страниц) по теме «Какие области на Ваш взгляд 

являются ведущими для бизнеса с точки зрения научно-технического 

развития России?» 

4 
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Тема 1.4.  

Особенности предпринимательской 

деятельности в разных отраслях и 

тренды отраслевого бизнес-развития 

в здравоохранении. 

Содержание учебного материала 

1. Особенности предпринимательской деятельности в электронной 

промышленности, тенденции развития отрасли. 

2. Особенности предпринимательской деятельности в сферах 

искусства, дизайна, услуг, тенденции развития отрасли 

(артпредприниматель, предприниматель в сфере культуры,  креативный 

предприниматель,  виртуальный предприниматель) 

3. Особенности предпринимательской деятельности в области 

машиностроения, управления сложными техническими системами, 

обработки материалов, тенденции развития отрасли. 

4. Особенности предпринимательской деятельности в области 

строительства, тенденции развития отрасли. 

5. Особенности предпринимательской деятельности в логистике, 

тенденции развития отрасли 

6. Особенности предпринимательской деятельности в 

здравоохранении, тенденции развития отрасли. 

2  

Практические занятия 

Изучите предложенные кейсы. 

Ответьте на вопросы к предложенным кейсам по особенностям 

предпринимательской деятельности в разных отраслях. Свои ответы 

обоснуйте. 

4 

Самостоятельная работа обучающихся 

Дайте полный ответ на предложенный вопрос. Свой ответ  обоснуйте. 

Согласны ли Вы со следующим утверждением: чтобы заниматься 

технологическим предпринимательством, надо обладать выдающимися 

предпринимательскими способностями, устойчивой мотивацией, а 

также обладать высоким уровнем компетентности?  

4 

Раздел 2. Разработка и продвижение бизнес-идеи. Успешный стартап.   

Тема 2.1 

Бизнес-идея и оценка ее потенциала 

для создания нового бизнеса. 

Содержание учебного материала 

1. Источники бизнес-идей и «эффект изюминки». 

2. Оценка потенциала бизнес – идеи. 

3. Тестирование бизнес-идеи посредством создания минимального 

жизнеспособного продукта. 

4. Задачи и ошибки бизнес-планирования. Использование GR-

коммуникаций в бизнесе. 

2  
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5. Структура и содержание бизнес-плана. 

Практические занятия 

Сформулируйте собственную бизнес-идею и, воспользовавшись 

методом, описанным в книге Джоша Кауфмана «Сам себе MBA. 

Образование на 100%», определите привлекательность потенциального 

рынка вашей бизнес-идеи. Ответ оформите в виде предложенной 

таблицы. 

4 

Самостоятельная работа обучающихся 

Изучите предложенный кейс и письменно дайте ответ на следующие 

вопросы: 

1. Каким образом компания ИКЕА управляет GR-коммуникациями в 

России?  

2. С какими проблемами ей приходится сталкиваться? 

4 

Тема 2.2  

Маркетинговое планирование и 

продвижение нового продукта на 

рынок. 

Содержание учебного материала 

1. Формула и функциональные задачи маркетинга 

2. Маркетинговое продвижение в коммуникациях 

3. Этапы маркетингового продвижения товара (услуги) 

4. Каналы маркетингового продвижения. 

5. Анализ конкурентов 

6. Маркетинговое планирование 

2  

Практические занятия 

Изучите предложенный кейс. Разработайте план маркетингового 

продвижения на рынок бизнес – идеи, рассмотренной в предложенном 

кейсе. 

4 

Тема 2.3 

Проектирование и запуск стартапов. 

Содержание учебного материала 

1. Предстартовый этап бизнеса. 

2. Запуск стартапов. Типы и задачи стартапов 

3. Обустройство и «раскрутка» бизнеса. 

2  

Практические занятия 

Разделившись на микрогруппы возьмите 2-3 бизнес-идеи которые 

необходимо будет тщательно исследовать. Сделайте экспресс-оценку 

каждой из них – иногда это называют «бизнес-планом на обратной 

стороне конверта». Ответ оформите в виде предложенной таблицы 

4 

Раздел 3. Современные тренды в развитии технологического и социального предпринимательства.   
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Тема 3.1 Технологическое 

предпринимательство как способ 

инновационной деятельности. 

Содержание учебного материала 

1. Инновационная деятельность как фактор обновления. 

2. Составляющие инновационной деятельности в 

предпринимательстве. 

3. Роль и функции инновационной деятельности в 

предпринимательстве. 

4. Основные направления совершенствования российской экосистемы 

технологического предпринимательства. 

2  

Тема 3.2 От бизнес-идеи к бизнес-

проекту. 

Содержание учебного материала 

1. Этапы запуска стартапа. 

2. Источники финансирования стартапа. 

3. Как найти рыночную нишу для своего продукта. 

2  

Практические занятия 

Изучите предложенный кейс. 

Используя материалы кейса, придумайте не менее 10 бизнес-идей для 

создания малого бизнеса в Тюменской области. 

4 

Тема 3.3 

Профессиональная коммуникация в 

целях эффективного стартапа. 

Содержание учебного материала 

1. Межфирменные и внутрифирменные профессиональные бизнес-

коммуникации. 

2. Создания конкурентоспособной команды стартапа. 

3. Профессиональные коммуникации в стартапе. 

4. Бизнес-коммуникации предпринимателей с работниками и со СМИ. 

5. Стратегии, принципы и инструменты успешных коммуникаций 

2  

Самостоятельная работа обучающихся 

Изучите предложенный материал. 

Используя материалы кейса, проведите «пресс-конференцию» 

основателей стартапа. (не менее 10 вопросов) 

 



 11 

Тема 3.4 Особенности социального 

предпринимательства в РФ. 

Содержание учебного материала 

1. Виды деятельности социальных предприятий. 

2. Источники бизнес-идеи для социального бизнеса. 

3. Поддержка и распространение социальных бизнес-идей 

4. Особенности конкурентной среды социального 

предпринимательства. 

5. Источники финансирования социальных предприятий. Формы 

поддержки социального предпринимательства в России. 

2  

Практические занятия 

Изучите предложенный материал. 

Дайте обоснование того, что компании, описанные в кейсе, могут/не 

могут быть отнесены к субъектам социального предпринимательства. 

Выявите наличие или отсутствие у них признаков социального 

предпринимательства. Свой ответ обоснуйте  

4 

Зачет 2  

Всего: 72  
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3. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 

3.1. Материально-техническое обеспечение 

Реализация программы предполагает наличие учебного кабинета экономики организации 

Оборудование учебного кабинета и рабочих мест кабинета:  

- доска учебная  

-  рабочие места по количеству обучающихся;  

-  рабочее место преподавателя; 

- шкафы для хранения оборудования и раздаточного дидактического материала,  

- персональный компьютер с лицензионным программным обеспечением и выходом в 

интернет; 

-  проектор;  

 

3.2. Информационное обеспечение  

Печатные издания 

 

 

 

4. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Контроль и оценка результатов освоения дисциплины осуществляется преподавателем в 

процессе проведения практических занятий, а также выполнения обучающимися 

индивидуальных (групповых) заданий. 

 

Результаты обучения 
Формы и методы 

оценки 
Критерии оценки 

   

 


